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Se presenta la oferta de servicios y actividades de Comunidad Industrial Vincula

1.- News Letter - Envios masivos

Cada mes se envian un correo masivo a 12 mil compradores externos a la comunidad y a las empresas miembros de la
comunidad con la finalidad de generar reconocimiento de marca. Los corres se envian bajo el siguiente formato:

Articulo de negocios

Actividades de la Comunidad de Negocios en el mes en curso

Ofertas y eventos especiales de los miembros de la comunidad. Los miembros de la comunidad que deseen
pueden presentar ofertas, ventas especiales o las actividades que realizaran en el mes en curso. Solo se
considera la participacion de 8 anuncios de estas caracteristicas. Cada anuncio se disefia con un link a la pagina
web de la empresa anunciante

Perfil de las empresas a quienes se envian los News Letter:

Pequefias, Medianas y Grandes Empresas del sector industrial:

Manufactura
gz?;tircl;cmon Por Estado

Automotriz / Aeroespacial Otros .
Tecnologia P Estados; CDMX; 10%
Hotelero / Restaurantero 20%
Metalmecanica
Textil

Cartdn y Papel
Alimenticia

Querétaro;
20%

Guanaju
10%

Puebla; 20%

\ EDOMEX;

20%

Fechas de envios

No Fecha
Enero 20 de enero
Febrero 10 febrero
Marzo 9 de marzo
Abil 6 de abril
Mayo 4 de mayo
Junio 8 de junio
Julio 6 de julio
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Agosto 3 de agosto
Septiembre 7 de setiembre
Octubre 5 de octubre
Noviembre 2 de noviembre
Diciembre 7 de diciembre

El anuncio para los miembros de la comunidad es gratuito, debe enviarnos el contenido de su publicacion por lo menos 10
dias anteriores a las fechas de envio programado para cada publicacién. Favor de dirigirse con su ejecutivo de cuenta o
asesor con la finalidad de programar su participacion.

Cada uno de los miembros de la comunidad tiene derecho al envio de 12 mil correos electronicos en forma gratuita

y exclusiva al afo, estos deberan de programarse con 30 dias de anticipacion. Favor de contactar con su ejecutivo
de cuenta para la programacion de estos envios.

2.- Programa Oportunidades (Comprador inteligente)

El Programa Oportunidades es un programa de lealtad disefiado para compradores inteligentes de la industria. El objetivo
del programa es alentar la venta de los productos y servicios de las empresas que son miembros de la Comunidad de
Negocios Vincula. Funciona de la siguiente manera:

El comprador se registra en forma gratuita ya sea por medio de nuestro web o de formato de registro que se
envia por correo electrénico

El comprador registrado recibe por medio de un ejecutivo de cuenta o por mensajeria una tarjeta plastica con un
su numero comprador.

Al comprar en los negocios miembros de la Comunidad, recibe el 10% de sus compras en puntos. Para esto,
tiene que registrar su compra por medio de su ejecutivo de cuenta o en nuestro web. Una vez que se confirma
el dato de la compra con la empresa vendedora se la carga a su cuenta la cantidad de puntos obtenidos.

Con los puntos obtenidos puede pagar en forma total o parcial servicios y actividades disefiadas para este
programa:

Cursos y talleres de formacién empresarial

Cursos y talleres de gobierno corporativo

Cursos y talleres para su personal

Participacion en eventos Vincula

Asesorias, consultorias, proceso de coaching, etc.

Su participacion en el Congreso Nacional de Vinculacion Industrial

ASENENENENEN

Como miembro de la Comunidad de Negocios usted también acumula puntos por comprar en los negocios miembros de
la comunidad registrando sus compras con su nimero de membresia empresarial.

Perfil del Comprador:

Personas que tomen o influyan en la desicién de compra de empresas pequefias, medianas y grandes del
segmento industrial.

Como miembro de la comunidad usted podra registrar a sus clientes y si ellos compran en los negocios de la
comunidad obtendra el 50% de la comision de ventas que cobra Vincula a sus miembros para las ventas generadas
por este programa en especifico

Las comisiones que los miembros pagan a vincula por las ventas generadas en este programa son la siguientes
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El esquema de comisiones es el siguiente:

Comisién global Comisién Miembro Vincula que registro al
Comprador

Ventas de productos iguales o menores Del 3% al 5% 50% de la comision
de $300,000.00

Venta de productos mayores a Del 1% al 3% 50% de la comision
$300,000.00

Venta de servicios iguales 0 menores a Del 6% al 8% 50% de la comision
$300,000.00

Ventas de servicios mayores a Del 3% al 5% 50% de la comision
$300,000.00

Usted recibira el 50% de la comisién generada por la compra en los negocios miembros de la comunidad de los
compradores que registré en el programa.

jTODOS GANAMOS!

Cada dos meses se envian correos electrénicos personalizados a los compradores que se encuentran inscritos en el
programa con un boletin digital que contienen la relacion de las empresas miembros de la Comunidad de Negocios Vincula
que participan en el Programa y una breve descripcion de los productos y servicios que ofrecen

No Actividad Fecha

1 20 envio (personalizado a compradores) 13 de abil

2 3er envio (personalizado a compradores) 15 de junio

3 40 envio (personalizado a compradores) 11 de agosto
4 50 envio (personalizado a compradores) 12 de octubre
5 60 envio (personalizado a compradores) 7 de diciembre

Favor de enviar la informacién que desea aparezca en el boletin electrénico de este programa por lo menos con 15 dias
de anticipacién a las fechas que se sefialaron anteriormente.

3.- Eventos de Vinculacion

Como miembro de la Comunidad de Negocios Vincula usted podra participar sin costo o con precios preferenciales
(dependiendo de la ciudad y el lugar en el que se realice) en los eventos de vinculacion que se realicen en cualquiera de
las ciudades en donde tenemos presencia (2 participantes por empresa miembro de la comunidad)

También pueden participar empresas que no sean miembros de la comunidad para lo cual debera de pagar una cuota de
admision

Como miembro de la comunidad, usted podra realizar una presentacion de 40 minutos sin costo) en las reuniones que se
realicen en las ciudades en donde estan programadas.

Su participacion como presentador tiene que programarse por lo menos con 30 dias de anticipacion y se encuentra sujeta
a disponibilidad

Formato de los Eventos de Vinculacion:

Presentacion de los asistentes al evento — 20 minutos
12 presentacion programada (presentacion de miembro de la comunidad) — 40 minutos
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22 presentacion programada (presentacion de miembro de la comunidad) — 40 minutos
Interaccion entre los participantes — 50 minutos

Fechas para eventos de vinculacion:

QUERETARO

0. Fecha

22 de enero
17 de abril

9 de junio

20 de agosto
20 de octubre

I EN IR N

CDMX/EDOMEX

0 Fecha

7 de mayo

7 de julio

22 de septiembre

oo |||z

PUEBLA

No Fecha
9 30 de junio
10 25 de septiembre

4 .- Industrial Contacts B2B

Evento de contacto de alto impacto

Mantén contacto que mas de 99 empresarios de segmento industrial y de servicios a la industria

Cada participante mantendra contacto directo con todos los empresarios asistentes en el evento para generar prospectos,
proveedores y aliados estratégicos

Cada empresario participara en 10 rounds. Cada round se realizara en una mesa con 10 personas en donde tendra la
oportunidad de interactuar con cada uno de los Empresarios que participan en la mesa para presentarse, indicar los
productos y servicios que ofrece, sus requerimientos y el tipo de alianzas estratégicas que le gustaria generar. Los
empresarios que lo deseen podran ofrecer descuentos especiales, productos o servicios de valor agregado al resto de los
participantes.

Cada mesa sera identificada con el nombre de un patrocinador

Al término de cada round sonara una chicharra para que los participantes se dirijan a la mesa en donde se realizara el
siguiente round. En cada round interactua con empresarios distintos.

Una vez inscrito en el evento recibird un programa personalizado en el que se indica la secuencia de las mesas en las que
participara en los diferentes rounds con la finalidad de garantizar que mantenga contacto personal todos empresarios
participantes.
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Cada participante recibira por WhatsApp y/o correo electrénico antes del evento un documento con las fechas técnicas de
los diferentes participantes: Nombre / Empresa / Productos y servicios que ofrece / Requerimiento de proveedores / Aliados
estratégicos que requiere / Teléfono de contacto / Correo electrénico / Direccion / oferta o promocion especial (de ser €l
caso)

Perfil del participante:

Tomadores de decisiones o involucrados en los procesos de toma de decisién de compra de empresas
pequefias, medianas y grandes del segmento industrial.

Patrocinadores
Se cuenta con 10 patrocinadores, un patrocinador por mesa
Beneficios del patrocinador:

Presencia del nombre y logotipo de la empresa en la mesa que patrocina.

Presencia del nombre y logotipo de la empresa en la publicidad digital e impresa del evento

Presencia del nombre y logotipo de la empresa en el documento digital con las fichas técnicas de los participantes
Una pagina de publicidad digital en el documento de las fichas técnicas de cada participante

Menciones como patrocinador durante el evento.

Presencia del nombre y logotipo de la empresa en la manta de bienvenida que se coloca en la zona de recepcion
del evento.

El patrocinador participara en la mesa que patrocina en los 10 rounds

Como miembro de la Comunidad de Negocios usted cuenta con precios preferenciales en su participacion y como
patrocinador

Fechas de Eventos:

No. Ciudad Fecha \
1 Querétaro 31 de marzo
2 Puebla 21 de abil
3 Guadalajara 23 de junio
4 Monterrey 28 de julio

Las sedes e inversion de participacion y como patrocinador se los haremos llegar previo a cada evento.

5.- Programa Cluster Especializado

Se integran cluster especializados con un minimo de 3 y un méximo de 5 empresas complementarias que dirigen sus
esfuerzos comerciales al mismo segmento de mercado y perfil del comprador para promoverse en forma conjunta.

Para cada cluster disefiamos actividades promocionales, estrategias de comunicacion y de comercializacion.
A cada cluster se le asigna un vendedor interno quien realiza las siguientes actividades:

Prospeccion de clientes

Primer contacto con el cliente potencial

Envio de informacion de las empresas del cluster
Seguimiento hasta la concertacion de citas
Evaluacién de desempefio comercial

AN NI NN
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Una vez concertada una cita se canaliza con la empresa correspondiente para su atencién.

Administramos y gerenciamos la actividad del vendedor interno, lo capacitamos y monitoreamos su desempefio

Entregamos reportes quincenales de la actividad del vendedor (prospecciones, actividades de seguimiento y

citas concertadas)

Inversion:

$5,000.00 + IVA al mes (contrato por 6 meses)
$4,500.00 + IVA al mes (contrato anual)

Las empresas que integran el clister deberan de pagar una comisién a Vincula por las ventas que se generen en las
citas que le fueron canalizadas por el vendedor interno

Comisién
Ventas de productos iguales o menores de $300,000.00 Del 3% al 5%
Venta de productos mayores a $300,000.00 Del 1% al 3%
Venta de servicios iguales o menores a $300,000.00 Del 6% al 8%
Ventas de servicios mayores a $300,000.00 Del 3% al 5%

Con base tipo de productos y servicios que comercialice, su ejecutivo de cuenta definira la comisién exacta para su
empresa en una cotizacion formal.

6.- Ejecutivo de cuenta

Al momento de su afiliacion le sera asignado un ejecutivo de cuenta que sera el responsable de realizar las siguientes
actividades:

Realiza una reunion de planeacion con duracién de 90 minutos por videoconferencia para definir y programar las
actividades promocionales que realizara por medio de la comunidad.

Identifica sus requerimientos y oportunidades de negocio.

Lo vincula con los miembros que pueden abastecer sus requerimientos o que pudieran estar interesados en su
propuesta de negocio.

Le propone alianzas estratégicas

Le propone oportunidades de negocio generadas por otros miembros

Gestiona y programa sus requerimientos promocionales al interior y al exterior de la comunidad.

Recomienda sus productos y servicios a otros socios de la comunidad, para que a su vez, lo recomienden antes
sus clientes.

7.- Asistencia y Consultoria

Al momento de su dfiliacion le sera asignado un consultor personal, el cual, le apoyara los 365 dias del afio por medios
electronicos Video conferencias, correo electronico y via telefonica en los siguientes temas:

Iniciamos con un Comercial (sin costo)

Ventas y estrategias de mercado

Disefio de promociones cruzadas con otros miembros de la comunidad.

Recopilacion de informacidn estadistica. Si desea informacién estadistica por medio de informacién secundaria
externa (de estudios disponibles no realizados especificamente para el tema del estudio) tales como; planos
mercadologicos, censos de poblacion, o cualquier otra fuente disponible, su consultor personal realizara la
busqueda por usted.

Disefio y evaluacion de proyectos de inversién.
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7.- Congreso Nacional de Vinculacién Industrial

Durante el mes de noviembre del 2020 en la ciudad de Querétaro realizaremos el Congreso Nacional de Vinculacion
Industrial.

En el Congreso se integraran diferentes actividades:

Mesas de trabajo
Conferencias Magistrales
Sesiones de Vinculacion
Exposicion Industrial

Cede tentativa: Centro de Congresos de la Ciudad de Querétaro

Dias: del 12 al 14 de noviembre del 2020

Perfil del Congresista: Propietario, directivos y gerentes de pequefias, medianas y grandes empresas del segmento
Industrial y de servicios a la industria

Cantidad de congresistas esperados: 2,000
Perfil del expositor: Empresas pequefias, medianas y grandes del segmento industrial y de servicios a la industria
Cantidad de Expositores: 150

Durante el mes de marzo del 2020 le haremos llegar el programa de actividades y la inversion a realizar en los diferentes
esquemas de participacion. Precios preferenciales para miembros de la Comunidad

8.- Centro de Profesionalizacion y Formacién Empresarial (CPFE)

A partir del mes de enero se integra el Centro de Profesionalizacién y Formacion Empresarial Vincula con la finalidad de
ofrecer una alternativa viable y confiable para la Profesionalizacién y Formacion de las empresas del segmento industrial
y sus directivos, asi como, para la capacitacién de sus colaboradores.

1) Modelo Vivencial de Formacién Empresarial.

El proceso de formacion empresarial no es solo un proceso académico de oferta de informacion, es, un proceso de
transformacion y desarrollo personal que fortalece y te proporciona:

La capacidad para tomar decisiones y el desarrollo de una visién personal clara basada en tus valores

El desarrollo de tus habilidades de; liderazgo, trabajo en equipo, comunicacion, inteligencia emocional,
creatividad e innovacion.

Conocimientos de planeacion, gerenciamiento, administracion, finanzas, mercadotecnia, etc.

La vivencia de experiencias empresariales

Nuestro proceso de Formacion se encuentra integrado por tres modulos basicos

Modulo | - Empowerment Modulo Il - Discover Médulo Il - In Action

Descubre y Dirige
Potencializa y desarrolla
tus habilidades Vivencia Empresarial

Planeacion
- Liderazgo - Direccién y Implementa mejoras en tu

gerenciamiento negocio
- Administracion

5 - Finanzas Desarrolla tu proyecto
- Comunicacion empresarial

- Creatividad e innovacién - Marketing

8 horas en linea 8 hora en linea 32 horas presenciales
20 horas presenciales 20 horas presenciales Soporte en linea

-Trabajo en equipo
- Inteligencia emocional




2) Capacitacion
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Adicionalmente contaremos con cursos especificos:

El Vendedor Profesional (La Venta Consultiva)
Liderazgo y Trabajo en Equipo

Desarrollo de un Plan de Negocios

Desarrollo de un Plan de Marketing
Mercadotecnia efectiva

Las fechas, sedes e inversion de cada actividad se le proporcionaran oportunamente a lo largo del afio. Precios

preferenciales para miembros de la Comunidad

Calendario General de Eventos

Ciudad Tipo de Evento Fecha
1 Querétaro Vinculacion Empresarial 22 de enero
2 Querétaro Industrial Contacts B2B 31 de marzo
3 Querétaro Vinculacion Empresarial 17 de abil
4 Puebla Industrial Contacts B2B 21 de abil
5 CDMX/ Edomex Vinculacién Empresarial 7 de mayo
6 Querétaro Vinculacién Empresarial 9 de junio
7 Guadalajara Industrial Contacts B2B 23 de junio
8 Puebla Vinculacién Empresarial 30 de junio
9 CDMX/ Edomex Vinculacién Empresarial 7 de julio
10 Monterrey Industrial Contacts B2B 28 de julio
11 Querétaro Vinculacién Empresarial 20 de agosto
12 CDMX/ Edomex Vinculacion Empresarial 22 de septiembre
13 Puebla Vinculacion Empresarial 25 de septiembre
14 Querétaro Congreso Nacional de Vinculacién Industrial 12 — 14 de noviembre

Cada una de los programas y actividades disefiados para el afio del 2020 tienen como finalidad apoyar el desarrollo de su

negocio y el crecimiento de nuestra comunidad

Avanzamos mas en equipo

Vincula

Industrial Community

Comunidad Industrial Vincula
Tel: 5533048077 / 4423729568
contacto@vincula.com.mx ; www.vincula.com.mx
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